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Wprowadzenie

Fundacja Habitat for Humanity Poland (zwana dalej: “Habitat Poland” lub “Fundacja’) to organizacja pozarza-
dowa, dziatajgca na polu mieszkalnictwa dostepnego w Polsce od ponad 30 lat. Podmiot poprzez dziatania
remontowe, programy mieszkaniowe czy dziatania rzecznicze zwieksza liczbe mieszkan dostepnych cenowo dla
grup wrazliwych. Wiecej o dziataniach Habitat Poland mozna znalez¢ na jej stronie internetowej: www.habitat.pl.
Z uwagi na eskalacje konfliktu zbrojeniowego w Ukrainie na poczatku roku 2022 Fundacja rozpoczetaliczne dzia-
tania na rzecz uchodzcow z tego kraju. Oferta pomocowa Habitat Poland zawierata krotko-, Srednio- i dtugofa-
lowg pomoc mieszkaniowg dla przedstawicieli tej grupy. Jedna z form pomocy jest program Krok do Domu.

W 2023 roku Fundacja Habitat rozpoczeta program Krok do Domu (dalej: KDD) skierowany do uchodzcow
z Ukrainy. KDD to program wsparcia 0sob uciekajgcych z Ukrainy przed wojng, majgcych trudnosci w wynaj-
mie mieszkania w Polsce, mimo posiadania srodkow finansowych, w szczegodlnosci osdb narazonych na
wykluczenie spoteczne. W ramach programu oferowane sg ustugi, ktorych celem jest zwiekszenie dostepno-
Sci i tatwosci wynajmu. W ramach KDD wsparto tacznie 404 gospodarstwa domowych i przekazano pomoc
wartg okoto 3 871 571 zt. Wiecej o zatozeniach KDD mozna przeczyta¢ na stronie internetowe] programu
Habitat for Humanity Poland.

Na wstepie nalezy podkresli¢, ze Fundacja Habitat for Humanity Poland wspotpracuje z Europejskim Bankiem
Odbudowy i Rozwoju (EBOIR) od 2024 roku. Ramowa umowa zawarta pomiedzy stronami zaktada wspiera-
nie rozwoju sektora deweloperskiego oraz jego zaangazowanie w dziatania na rzecz zwiekszenia dostepnosci
mieszkan o przystepnych cenach. Wspotpraca ta obejmuje opracowywanie i testowanie innowacyjnych rozwig-
zan w tym obszarze. Przyktadem realizacji tych zatozen jest partnerstwo Fundacii z firmg Vantage Development
S.A.(dalej: Vantage”).



http://www.habitat.pl
https://habitat.pl/krok-do-domu/
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Choc¢ rozmowy rozpoczeto juz w czerwcu 2024 roku, to dopiero w dniu 26 listopada 2024 roku Fundacja Habi-
tat for Humanity Poland podpisata 3-letnig umowe partnerskg z firmg deweloperskg Vantage Development
S.A. Na mocy tej umowy rozpoczeto wspotprace, ktorej celem byto wsparcie przez Vantage dziatan Funda-
cji narzecz 0sob znajdujgcych sie w trudnej sytuaciji mieszkaniowej, realizowanych w ramach programu Krok
do Domu. W ramach tej wspotpracy Vantage udostepnit Fundacji oferte mieszkan znajdujgcych sie w zaso-
bach spotek nalezacych do Grupy Kapitatowej Vantage Development w Poznaniu i Wroctawiu, z mozliwoscig
rozszerzenia programu na kolejne lokalizacje. Wspotpraca zaktadata m.in. wynajem mieszkan po cenach niz-
szych niz standardowe dla beneficjentéw programu KDD w wymienionych miastach. Dziatania pilotazowe
byty realizowane w okresie od stycznia do maja 2025 roku i koordynowane przez zespot programu KDD
z warszawskiego biura Fundagciji.

Niniejszy raport jest podsumowaniem przeprowadzonego pilotazu. Opracowanie zawiera w sobie najwazniejsze
informacje dotyczace dziatania: cel, gtdwne zatozenia oraz jego przebieg. Zawarto w nim rowniez wnioski pty-
nace z pilotazu na podstawie danych 5-miesiecznego okresu oraz rekomendacje dotyczace sciezek wtgczenia
branzy deweloperskiej w zwickszenie zasobu mieszkan dostepnych cenowo na wynajem w Polsce.

Dokument zostat zredagowany w sierpniu 2025 roku przez dr. Mateusza Piegze - Dyrektora Programowego Fun-
dacji Habitat for Humanity Poland. Opracowanie bazuje na danych iinformacjach otrzymanych przez cztonkow
zespotu programu Krok do Domu — Julii Mudruk, Mykhailo Shvetsova, Aleksandry Weglarz, Volodymyra Onopko.
Catos¢ uzupetniono o wypowiedz Dyrektorki ds. Rzecznictwa z Fundacji Habitat, Justyny Nakielskiej oraz
wypowiedz Dominiki Baginskiej-Chytek, dyrektorki ds. ESG ROBYG S.A. Korekte jezykowg zrealizowata Anna
Ruszecka, a oprawe graficzng Michat Swistak.

Celeigtéwne zalozenia pilotazu

Jak wspomniano wczesnigj, Fundacja Habitat for Humanity Poland od wielu lat aktywnie angazuje rdznorodnych
interesariuszy w dziatania na rzecz zwiekszenia dostepnosci mieszkan spotecznych, w tym mieszkan na wyna-
jem. Fundacja wspotpracuje z przedstawicielami kluczowych sektorow gospodarki powigzanych z obszarem
mieszkalnictwa, animujgc grupy robocze, inicjujgc i prowadzac koalicje oraz uczestniczac w nich jako cztonek.
Habitat zaprasza do dialogu przedstawicieli réznych srodowisk, aby wspdlnie opracowywac nowe rozwigzania
mieszkaniowe, zgodne z misjg organizacji. Wspodtpraca z firmg Vantage Development S.A., realizowana w ramach
programu Krok do Domu, stanowi przyktad takiego podejscia. Ponizej przedstawiono cele gtowne oraz cele
szczegdtowe realizowanego dziatania pilotazowego.

Celem giownym pilotazu byto: okreslenie warunkow brzegowych dla wigczenia komercyjnego opera-
tora mieszkar na wynajem (typu PRS), w zwiekszenie podazy mieszkar dostepnych cenowo w wybra-
nych miastach kategorii A w Polsce, poprzez zaangazowanie firmy Vantage Development S.A. w Program
KDD Fundacji Habitat.

Cele szczegotowe, z perspektywy Fundacji Habitat (Operatora programu KDD):

«  wypracowanie oferty najmu mieszkan Operatora w ramach KDD (w tym pakietu znizek i utatwien w najmie),

« sprawdzenie czy ww. oferta jest atrakcyjna dla wskazanej grupy docelowej (uchodzZcy z Ukrainy o $rednich
dochodach),

- okreslenie barier/wyzwan dla potencjalnych chetnych do skorzystania z oferty pilotazu,

«  okreslenie pakietu warunkéw brzegowych dla wigczenia komercyjnego Operatora mieszkan na wynajem
(typu PRS) w zwiekszenie podazy mieszkan dostepnych cenowo w miastach kategorii A w Polsce,

«  okreslenie rekomendacji dla kolejnych form wigczenia podmiotow typu PRS w zwiekszenie podazy miesz-
kan dostepnych cenowo dla grup wrazliwych.
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Jak wspomniano wczesniej, pilotaz zaktadat wspodtprace z firma Vantage Development S.A. Zgodnie z podpisang
umowag celem tej wspotpracy byto: ,,wspieranie przez Vantage Development S.A. dziatan Fundacji Habi-
tatnarzecz oséb w trudnej sytuacji mieszkaniowej podejmowanych w ramach prowadzonego przez
Fundacje programu Krok do Domu’.

Pilotaz miat na celu ocene atrakcyjnosci wypracowanej oferty najmu mieszkan ze znizkg dla wybranej grupy
testowej. Do udziatu w dziataniach pilotazowych Habitat Poland wskazat grupe docelowa, charakteryzujgca sie
istotnymi barierami w dostepie do rynku najmu — rodziny uchodzcze z Ukrainy. W duzych miastach Polski osoby
pochodzace z Ukrainy czesto napotykajg trudnosci w wynajmie mieszkan, wynikajgce m.in. z uprzedzen zwigza-
nych zich pochodzeniem, niestabilng sytuacjg dochodowg oraz ryzykiem nagtego opuszczenia kraju.

Opis realizaciji pilotazu

Zalozenia KDD z wigczeniem mieszkan Vantage

Jak wspomniano wczesnigj, w okresie od stycznia do maja 2025 roku Fundacja Habitat realizowata pilotaz
programu KDD, w ramach ktorego oferowano mieszkania w Poznaniu i Wroctawiu udostepnione przez firme
Vantage Development S.A. na wynajem ze znizka.

Wspdtpraca z PRS-em, w kontekscie oferty najmu mieszkan, zawierata najwaznigjsze parametry zgodnie zumowa;

«  Vantage udostepnit pule 40 mieszkan w wybranych lokalizacjach w Poznaniu i Wroctawiu,

«  Operator zaoferowat mieszkania na wynajem na okres 36 miesiecy, na podstawie umowy najmu instytucjo-
nalnego, ze znizkg 5% w stosunku do jego cen regularnych,

«  Operator przekazat wzory dokumentow zwigzane z procesem najmu mieszkan oraz przedstawit standar-
dowa sciezke weryfikacji potencjalnego najemcy,

« Vantage zaoferowat mozliwos¢ bezptatnego skorzystania ze wsparcia w ramach oferty Vantage Club
(np. konsultacje prawne dla obcokrajowcdw, konsultacje z doradcg zawodowym).

Petnainformacja o warunkach wspotpracy pomiedzy podmiotami zostata zawarta w Umowie Partnerskiej w dniu
26 listopada 2024, jednak jej petna tres¢ stanowi tajemnice handlowa.

Ofertamieszkan od Vantage zostata wtgczona w zatozenia programu KDD. W ramach programu, w trybie opisy-
wanego tutaj pilotazu, na oferte sktadaty sie:

«  zdalne ustugi agenta nieruchomosci - potgczenie potrzeb mieszkaniowych zgtoszonego z ofertg mieszkan
Operatora,

«  wzory dokumentow zwigzanych z najmem wraz z mozliwoscig pomocy przy ich uzupetieniu,

« dostep do oferty najmu mieszkania na 36 miesiecy o0 cenie najmu nizszej niz oferowana regularnie przez
Operatora (opisane wyzej),

« dofinansowania naleznej wynajmujgcemu kaucji do wysokosci 3000 zt,

+ dofinansowania ubezpieczenia OC najemcy (przez 12 miesiecy),

«  optacenia kosztéw notarialnych za sporzgdzenie oswiadczenia o poddaniu sie egzekudii,

- dofinansowania innych ustug obejmujgcych: zajecia dodatkowe, edukacyjne, opiekuncze, nauke jezyka
polskiego.
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Grupadocelowa

Jak wspomniano wczesniej, grupe docelowg dla opisywanego tutaj pilotazu byty gospodarstwa domowe pocho-
dzace z Ukrainy, ktdre przekroczyty granice z Polskg po 24 lutego 2024 roku. Tak szeroka grupa docelowa zostata
zawezona do 0sob wpisujgcych sie w warunki brzegowe tzw. “luki czynszowej”.

W ramach tej grupy szczegodlne wyzwania napotykajg uchodzcy majgcy trudnosci w uzyskaniu bezposredniego
dostepu do rynku najmu mieszkan w Polsce. Nalezg do nich osoby niepostugujgce sie jezykiem polskim, ktore
nie sg w stanie samodzielnie negocjowac warunkow umowy najmu, 0soby bez adresu zameldowania w Polsce,
samodzielni rodzice z dzie¢mi, ktorym wiasciciele mieszkan czesto odmawiajg z powodu obaw zwigzanych
z prawng ochrong lokatorow, a takze mtodzi ludzie, wobec ktdrychistnigje stereotyp ryzyka zniszczenia mieszka-
nia. Projekt ma na celu przetamywanie tych barier oraz wspieranie samodzielnoscii integraciji spotecznej.

Rekrutacja do programu

Rekrutacja do programu realizowana byta w sposob ciggty poprzez wypetnienie formularza na stronie interne-
towej Habitat Poland (Krok do Domu Formularz dia najemcow). Proces, wszystkie informacije oraz dokumenty
zostaty przygotowane w jezyku polskim i ukrainskim.

Fundacja Habitat okreslita warunki brzegowe dla gospodarstw domowych chcgcych skorzystac z oferty KDD
w okresie pilotazu z Vantage i byty to:

« udokumentowane przez wnioskujgcego przekroczenie granicy po 24 lutego 2022r.,

- aktualne przebywanie w Polsce,

«  gotowosc¢ do wynajmu co najmniejna 12 miesiecy,

« minimalny dochod gospodarstwa domowego, w zaleznosci od wojewoddztwa od 3000 do 4500 zt,
« przynaleznosc do grupy szczegdlnie narazonej na wykluczenie mieszkaniowe.

Petnalista kryteriow i warunkow najmu znajdowata sie na stronie internetowej programu: KDD Regulamin uczest-
nictwa. Nalezy mie¢ na uwadze, iz ww. kryteria roznig sie od obecnie obowigzujgcych w programie KDD. Zmiana
kryteriow nastagpita w wyniku przeprowadzonej wewnetrznej ewaluacji programu i wystgpita po trwaniu pilotazu
z Vantage.

Realizacja pilotazu

Proces pracy ze zgtoszeniem rodziny w programie Krok do Domu (KDD):

1. Pierwsza analiza wniosku
Na wstepnym etapie sprawdzane sg kluczowe kryteria:

«  wojewodztwo, w ktérym rodzina poszukuje mieszkania,
« liczbaosob w gospodarstwie domowym,

+  wysokos¢ dochodow,

« termin, od ktdrego mieszkanie jest potrzebne.



https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=Oo7cxAjo4ki8_Sud4GWGCgeW1Q3D4rVEkSHaTZl8KwtUMVZCVDY3NlBDMEExUVM4SEsxNEpHWlJIOCQlQCN0PWcu
https://habitat.pl/files/kdd/KDD Regulamin uczestnictwa PL.pdf
https://habitat.pl/files/kdd/KDD Regulamin uczestnictwa PL.pdf
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2. Wstepna weryfikacja
Na tym etapie upewniamy sie, ze:

«  rodzinaprzebywa obecnie w Polsce,

«  okreslono terminrozpoczecia poszukiwan mieszkania,

« wskazano region Ukrainy, z ktorego przyjechata,

«  podano sktad rodziny w rozbiciu na grupy wiekowe,

+  przedstawiono informacje o dochodzie rodziny (w tym swiadczenia 800+, jesli dotyczy).

3. Kontakt telefoniczny (po pozytywnej kwalifikacji wstepnej)
Jezeli rodzina nie spetnia kryteriow, otrzymuje odmowe na adres e-mail podany w ankiecie.
«  Wtrakcie rozmowy telefoniczne;:

potwierdzamy dane zawarte we wniosku,

przekazujemy szczegoty dotyczace projektu,

ustalamy biezace miejsce pobytu rodziny (miasto, wojewddztwo),

pytamy o rodzaj umowy o prace/zlecenie oraz mozliwosce potwierdzenia dochodow,
zbieramy informacje o ewentualnej niepetnosprawnosci cztonkow rodziny,
sprawdzamy, czy rodzina probowata wczesniej samodzielnie znalez¢ mieszkanie.

«  Weryfikujemy dochod:

czy jest oficjalny,
czy mozna go potwierdzi¢ zaswiadczeniami o zarobkach lub dokumentami bankowymi.

4. Wysyika listu weryfikacyjnego
Po rozmowie telefonicznej rodzina przesyta dokumenty w ciggu 3 dniroboczych:

« paszport z potwierdzeniem przekroczenia granicy po 24 lutego 2022r.,

«  PESEL ze statusemuchodzcy dla przynajmniej jednego cztonka rodziny;,

« umowe o prace lub zlecenie (wazng co najmniej 3 miesigce wstecz i do przodu),
« potwierdzenie dochoddw z ostatnich 3 miesiecy;,

« dokumenty potwierdzajace niepetnosprawnosé (jesli dotyczy).

5. Kwalifikacja do programu
Po weryfikaciji dokumentow:

« rodzina zostaje zakwalifikowana lub otrzymuje odmowe,

- wysyfany jest list potwierdzajgcy uczestnictwo,

+  przekazywane sg wzory umow najmu (zwykta i okazjonalna), poradnik poszukiwania mieszkania oraz infor-
macije 0 wsparciu ze strony Fundaciji,

- wprzypadku Wroctawia i Poznania przekazywane sg dodatkowo informacje o partnerach oferujgcych 5%
znizki na mieszkania oraz o mozliwosci uzyskania kaucji 3 000 zt przy podpisaniu umowy,

« rodzina otrzymuje dane kontaktowe do pracownika prowadzacego wraz z informacijg o dostepnych godzi-
nach konsultacii.
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6. Podpisanie umowy najmu

«  Umowamusiby¢ zawarta na minimum 12 miesiecy, a jej kopia przestana do weryfikaciji.
«  Wprzypadku umowy najmu okazjonalnego:

Fundacja zapewnia adres wymagany do umowy,

koszty notariusza (do 555 zt) oraz ttumacza przysiegtego (do 500 zt) sg zwracane w ciggu 14 dni
po przedstawieniu faktury (najpierw optacane samodzielnie przez rodzine, a nastgpnie refundowane na
podstawie przedstawionej faktury),

mozliwos¢ bezptatnego rocznego ubezpieczenia dla najemcy i wynajmujgcego — Fundacja wykupuje
poliseiprzesyta jg e-mailem.

Kontakt z rodzinami zainteresowanymi udziatem w programie

Kanaly kontaktu:

- podstawowy: telefon,
+  dodatkowy: e-mail (w przypadku braku odpowiedzi).

Godziny dostepnosci:

- poniedziatek—pigtek, 8:00-17:00.

Procedura kontaktu:

«  Dorodziny wykonywano maksymalnie trzy proby potgczenia w réznych godzinach,

« Jeslinie udato sie nawigzac kontaktu, wysytano wiadomos¢ e-mail z prosbg o odpowiedz, podajgc godziny
pracy oraz numer telefonu,

«  Wprzypadku braku reakcjiw ciggu 3 dniroboczych rodzina otrzymywata odmowe udziatu w programie.

Cele kontaktu:

- potwierdzenie danych zawartych we wniosku,

- weryfikacja dochoddw i spetienia kryteriow kwalifikacyjnych,

« przekazanie rodzinie szczegodtowych informacii o projekcie.

Dalsza komunikacja:

«  porozmowie wstepnej kazdy kolejny kontakt telefoniczny byt uzupetniany korespondencijg mailowa,

«  rodziny otrzymywaty wiadomosci z prosbg o przestanie wymaganych dokumentow,
« przekazywanoim takze propozycje mieszkan oraz materiaty informacyjne dotyczace programui.
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Metody zbierania danych

Fundacja Habitat posiada wieloletnie doswiadczenie w opracowaniu i wdrozeniu mechanizmdw monitoringu
i ewaluacji projektu, zardwno pod katem ilosciowym, jak i jakosciowym. Organizacja jako czesc¢ globalnej sieci
Habitat International, stosuje ustandaryzowane procesy MEAL (Monitoring Evaluation, Accountability, Learning).
W zespole realizujgcym opisywany pilotaz znajdowat sie MEAL Manager, odpowiedzialny za stworzenie metody

zbieraniaianalizy danych.

Typy i sposoby zbierania danych

W niniejszym projekcie, z racji na jego pilotazowy charakter, zbierano przede wszystkim dane liczbowe, zwigzane
zmozliwoscig wynajmu mieszkania Vantage Development S.A. przez potencjalnych chetnych, zgtaszajgcych sie
do programu KDD. W ponizszej tabeli przedstawiono informacie o typach zbieranych danych, zrodle pozyskania
danych, sposobie zebrania, katalogowania oraz czestotliwosci aktualizacjibazy danych.

5 . . . . Sposob Czestotliwosé
Zrédto pozyskania Sposob zebrania . ..
Lp. Typ danych katalogowania aktualizacji
danych danych
danych bazy danych
1 Miasto, gdzie deklaracja zgtoszonego Na bazie zebranych Baza danych Codziennie
zgtoszony chciatby danych z formularza
mieszkac
2 Sredniomiesieczny deklaracja zgtoszonego Na bazie zebranych Bazadanych/ Codziennie
dochdd gospodarstwa danychzformularza; Sharepoint
domowego nastepnie wymagane
jest udokumentowane
potwierdzenie dochodu
od osoby zgtoszonej
3 Max. miesieczne deklaracja zgtoszonego Na bazie zebranych Bazadanych Codziennie
opfaty zwigzane danychzformularza
z utrzymaniem rodziny
4 Liczba osob deklaracja zgtoszonego Na bazie zebranych Baza danych Codziennie
w gospodarstwie danychzformularza;
domowym nastepnie wymagane
jest udokumentowane
potwierdzenie od osoby
zgtoszonej
5 Spetnienie warunku zasada programu KDD Decyzja pracownika na Bazadanych Codziennie
kwalifikacji wstepnej bazie zebranych danych
6 Miesieczny koszt Wybor pracownika Na bazie zebranych Bazadanych n/a
najmu mieszkania KDD z oferty danych z formularza
z oferty Operatora (bez Operatora/wybor
rabatu) agenta/wybor
beneficienta
7 Miesieczny koszt Informacjaod Oferta ze strony Bazadanych n/a
najmu mieszkania Operatora internetowej Operatora
z oferty Operatora
(zrabatem)
8 Spetnienie warunku Wyliczono wedtug Decyzja pracownika na Bazadanych Codziennie
kwalifikaciji finalnej ustalonej metody bazie zebranych danych

Tabela 1. Metody zbierania najwazniejszych danych pilotazu (opracowanie wtasne).
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Kryteria kwalifikacji

Za sukces, w kontekscie opisywanego tutaj projektu, uznano sytuacije, gdzie zostaty osiggniete tgcznie dwa
kamienie milowe procesu:

1. Kwalifikacja wstepna - kwalifikacja oparta wytacznie na danych podanych przez samych beneficientow
w formularzu, przeprowadzana zgodnie z podstawowymi kryteriami. Na tym etapie uwzglednia sie m.in. dopaso-
wanie wielkosci mieszkania do modelu rodziny wedtug ogolnie przyjetych standardow:

« 1-2 0soby —mieszkanie o powierzchnimin. 25-35m?,
«  3-4 0soby—mieszkanie o powierzchni min. 35-55m?2,
«  5iwiecejosob —mieszkanie o powierzchni powyzej 55 m2,

Dodatkowo, zgodnie z zasadami projektu, koszt najmu mieszkania nie moze przekraczac 60% catkowitego mie-
siecznego dochodu gospodarstwa domowego. Oznacza to, ze rodzina powinna wybiera¢ takie mieszkanie,
ktdrego czynsz (tgcznie z optatami) miesci sie w tym limicie, aby zapewni¢ stabilnos¢ finansowa i mozliwose
samodzielnego utrzymania lokalu.

2. Kwalifikacja finalna — kwalifikacja przeprowadzana po wstepnym kontakcie telefonicznym, obejmujgca
dokumentalne potwierdzenie danych podanych przez beneficienta w formularzu. Oznacza to m.in. weryfikacje
przekroczenia granicy po 24 lutego 2022 r., potwierdzenie dochoddw, posiadanie dokumentéw potwierdzajg-
cych niepetnosprawnos¢ oraz innych wymaganych dokumentow.

W szczegdinosci zbierano nastepujgce dokumenty:

«  potwierdzenie daty przekroczenia granicy (po 24 lutego 2022r.),

« skanlub zdjecia pierwszej strony paszportu oraz pieczatki potwierdzajgcej przekroczenie granicy,

«  skanlub zdjecia umowy o prace (jesli dotyczy),

«  wycigg z bankowosciinternetowej w formacie PDF, zawierajgcy imie i nazwisko wnioskodawcy, potwierdza-
jacy wptywy za ostatnie 3 miesigce (w tym swiadczenia socjalne, emerytury, wynagrodzenia lub przelewy
Z zagranicy),

« dokument potwierdzajacy status rodziny wielodzietnej (jesli dotyczy),

« dokument potwierdzajacy status osoby z niepetnosprawnoscia (jesli dotyczy).

Uczestnicy proszeni byli o przestanie powyzszych dokumentow w terminie 3 dni od otrzymania maila.
W przypadku, gdy potrzebujg wiecej czasu na ich przygotowanie, termin przestania dokumentéw moze zostac
wydtuzony do 7 dni. Bez dostarczenia tych potwierdzen udziat w programie nie jest mozliwy.

Wyzwania zwigzane ze zbieraniem danych

Podczas realizacji projektu okazato sie, ze przy obstudze duzej liczby beneficientow dotychczasowy system
weryfikacji okazat sie skomplikowany i czasochtonny. W zwigzku z tym obecnie pracujemy nad wprowadzeniem
uproszczen - zardwno samego procesu weryfikacii, jak i formularza zgtoszeniowego, aby byt bardziej przejrzysty
i przyjazny dla uzytkownikow.
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Wynikiianaliza danych

Wyniki przeprowadzonego pilotazu

W trakcie trwania pilotazu zebrano 70 rekorddw (zgtoszen), z czego 42 dotyczyty mieszkan w Poznaniu,
a 28 mieszkan we Wroctawiu.

Najwaznigjsze dane liczbowe to:

« Liczbazgtoszen-70,

« Liczbawstepnych kwalifikacji— 56,

« Liczbafinalnych kwalifikacji— O,

«  Przecietny sredniomiesieczny dochdd gospodarstwa domowego:

- . X . Sredni dochéd wszystkich
. Sredni dochéd wstepnie
Miasto o zgloszonych gospodarstw
zakwalifikowanych (z)
domowych (z})
Poznan 5166 4545
Wroctaw 5305 4707
Tabela 2. Sredniomiesieczny dochdd gospodarstwa domowego.
+  Srednialiczba 0sdb w gospodarstwie domowym:
. Srednia liczba os6b - wstepnie Srednialiczba os6b w gospodarstwie
Miasto . . .
zakwalifikowani domowym -wszyscy zgtoszeni
Poznan 36 35
Wroctaw 30 29

Tabela 3. Srednia liczba 0sdb w gospodarstwie domowym.

- Srednimiesieczny koszt najmu od Operatora (bez znizki):

Miasto Sredni koszt najmu (z1)
Poznan 3008
Wroctaw 2843

Tabela 4. Sredni miesieczny koszt najmu mieszkania od Operatora (bez znizki).
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«  Srednimiesieczny koszt najmu mieszkania od Operatora (ze znizka):

Miasto Ze znizka 10% (zt) Ze znizka 5% (zt)
Poznan 2707 2858
Wroctaw 2559 2701

Tabela 5. Sredni miesieczny koszt najmu mieszkania od Operatora (ze znizka).

« Liczba osob, ktore otrzymaty informacje o mozliwosci kontaktu — 56,
«  Liczbaosob, ktore faktycznie sie zgtosity z pytaniami—0,
«  Liczbaosob, ktore same zrezygnowaty —O.

Zadna z 56 rodzin nie przeszta finalnej weryfikacji ze wzgledu na to, ze ich mozliwosci finansowe byty nizsze
niz ceny Operatora mieszkan. Warto dodac, ze podczas przeprowadzania kalkulacji bralismy pod uwage jedy-
nie kwote czynszu najmu oraz czynsz administracyjny, natomiast nie uwzglednialiSmy rachunkoéw za zuzycie
mediow, co dodatkowo podwyzsza catkowity koszt najmu mieszkania.

«  Sredniczas poswiecony na obstuge jednego zgtoszenia:

Etap obstugi Sredniczas
Weryfikacja ankiety niekwalifikujacej sie 1015 minut
Weryfikacja ankiety potencjalnie kwalifikujgcej sie 30-60 minut
Obstuga rodziny od kwalifikacji do podpisania umowy ok. 4-6 godzin (szacunkowo)

Tabela 6. Sredni czas po$wiecony na obstuge jednego zgtoszenia.

Ostatni przedziat czasowy (4—6 godzin) jest szacunkowy, poniewaz trudno go dokfadnie wyliczy¢ — zalezy
od tempa wspotpracy danego gospodarstwa domowego, kompletowania dokumentéw i procesu podpisa-
nia umowy. Dodatkowo w Tabeli 1 zostaty zebrane dane dotyczgce wszystkich 70 zgtoszen. Tabela ta stanowi
zatgcznik nr 2 do ninigjszego raportu.

Analizadanych

Jak wida¢ z powyzszych danych, mimo ze az 56 osob sposrod 70 zgtoszonych przeszto pozytywnie kwalifika-
cje wstepnag, to ostatecznie zadne gospodarstwo domowe nie przeszto kwalifikacji finalnej. Gtowng barierg byta
Zbyt wysoka cena najmu mieszkania (mimo oferowanej znizki), w stosunku do zdolnosci finansowej zgtoszonych
rodzin. Zgodnie z przyjeta regutg, catkowity koszt najmu nie powinien przekracza¢ 60% miesiecznego dochodu
gospodarstwa domowego, a w przypadku zgtoszen przekroczenie tego progu uniemozliwiato zakwalifikowanie
rodziny do programu.
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Nalezy rowniez podkreslic, ze we Wroctawiu wptyneto 27 zgtoszen, z czego wstepnie kwalifikowato sie 21 rodzin.
Operator w tym miescie dysponowat jednak znaczng liczbg mieszkan, ktdre nie zostaty dopasowane ze wzgledu
nazbyt wysokg cene. Dla poréwnania w Poznaniu, gdzie oferta mieszkan bytamniejsza w stosunku do Wroctawia
wptynety 42 zgtoszenia, z ktorych wstepnie kwalifikowato sie 35 rodzin.

Wyciggajgc wnioski z przeprowadzonego pilotazu warto przyjrzec sie szerzej réznicom pomiedzy cenom najmu
mieszkan (ze znizkg), w stosunku do maksymalnej mozliwosci ponoszenia optat przez zgtoszonych. Na podsta-
wie zebranych danych, tj. zebranych z ofert Vantage dostepnych na stronie internetowej — www.antagerent.pl
w okresie 5-miesiecznym, sredniomiesieczny koszt najmu mieszkania w Poznaniu to 2757 PLN, zas Srednia
zdolnosc rodziny na optaty zwigzane z mieszkaniem to 2394 PLN. Roznica wynosi 363 PLN, co stanowi 15,2%.
We Wroctawiu srednikoszt mieszkania wynosi 2573 PLN, a Srednia zdolnosc¢ rodziny do optaty to 2195 PLN. R6z-
nicato 378 PLN, czyli 17,2%. Nalezy podkresli¢, ze powyzsze kalkulacje opierajg sie wytacznie na kosztach czy-
stego najmu oraz opfatach administracyjnych, bez uwzglednienia rachunkow za media, ktore dodatkowo zwigk-
szajg catkowity koszt utrzymania mieszkania. Mozna zatem zatozy¢, ze obnizenie stawek czynszu najmu jeszcze
020% znacznie zwiekszytaby liczbe kwalifikaciji finalnych. Analiza bazuje na ofertach Vantage z okresu od stycz-
nia do maja 2025 roku. Warto zauwazy¢, ze okres ten charakteryzowat sie mniejszg dostepnoscig mieszkan,
czego konsekwencjg byta mniejsza réznorodnosc oferty - w tym pod wzgledem cen.

Na Wykresie 1 pokazano zalezno$¢ pomiedzy Srednig ceng najmu oferty Operatora (kolor niebieski) a zdolno-
Scig finansowg zgtoszonego zwigzang z optatami na mieszkanie (kolor pomaranczowy) w rozbiciu na wielkos¢
gospodarstwa domowego. Zestawienie pokazuje w jakim stopniu oferta Operatora rozbiezna jest od mozliwo-
Sci finansowych osob, ktore zgtosity sie do KDD. Wykres przedstawia ceny najmu mieszkan Operatora z 5%
obnizka. Najwicksze rozbieznosci zostaty odnotowane dla gospodarstw: 4- i 7-osobowych. Dane dotyczace
8-0sobowego gospodarstwa domowego zostaty pominiete, poniewaz tylko jedno takie sie zgtosito, w zwigzku
z czymdane sg niemiarodajne.

Srednia z Rabat 5% ‘ Srednia z Max opfaty

4

Liczba osob

Wykres 1. Zaleznos$¢ pomiedzy $rednig cena najmu oferty Operatora, a zdolnoscia finansowa zgtoszonego, w rozbiciu na wielko$¢ gospodarstwa domowego.
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Na podstawie przeprowadzonego pilotazu oraz zebranych informacji zwrotnych od jego uczestnikow przez
zespot KDD, mozna wskazac¢ gtowne bariery, przez ktore nie doszto do finalnego uczestnictwa zgtoszonych
w programie:

+  zbytwysoka stawka najmu mieszkan Operatora (mimo 5% znizki),

«  skomplikowana i dtugotrwata weryfikacja dokumentdw; podwadjna weryfikacja (przez KDD i Vantage) budzaca
niezrozumienie,

+ lokalizacja mieszkan w danym miescie nie zawsze odpowiadata preferencjom rodzin (np. dzieci zostaty
zapisane do przedszkola w innej dzielnicy), pomimo ze portfolio Operatora jest zlokalizowane najczesciej
w centrum miast.

Whioskiirekomendacje

W tej czesci opracowania zostaty przedstawione wnioski z przeprowadzonego pilotazu, ktore zostaty podzie-
lone na nastepujace grupy: dopasowanie oferty PRS do mozliwosci grupy docelowej (i), dostepnosc oferty pro-
gramu (i), przeprowadzenie pilotazu (iii). Nastepnie przedstawiono rekomendacie dla dalszej wspotpracy opera-
torow mieszkan na wynajem w ramach programu KDD (i szerszej, w innych formach najmu mieszkan). Zawarto
tutaj rowniez informacje odpowiadajgcg na cel gtowny pilotazu, ktory przedstawiono w czesci “2. Cele i gtowne
zatozenia pilotazu” opracowania. W ostatniej czesci raportu przedstawiono opinie dyrektorki ds. rzecznictwa
Fundacji Habitat for Humanity Poland na temat mozliwych kierunkow dziatan rzeczniczych wspierajgcych ska-
lowanie rozwigzania, a takze zamieszczono stowo koncowe. Nalezy tutaj podkreslié, iz cel wspotpracy
Habitat-Vantage zostat w petni wypeiniony.

Whioski
Dopasowanie oferty PRS do mozliwosci grupy docelowej:

«  znizka do stawki czynszu najmu, ofertowana przez Operatora (5%) byta zbyt niska, zespdt KDD wskazat,
iz optymalny poziom znizkito 20% (na caty czas trwania umowy najmu),

«  barierg wejscia do programu mogta by¢ rowniez podwaojna weryfikacja zgtoszonego, realizowana przez dwa
rozne podmioty, co teoretycznie generowato dodatkowe obcigzenie po stronie zgtoszonego i budzito brak
zaufania. W ramach projektu pilotazowego rodziny ze wzgledu na niespetmienie wymogow formalnych prze-
szty tylko jeden proces weryfikacji (po stronie Fundacii). Podczas rozmaow z pracownikami Fundacii, w trakcie
opisywania poszczegolnych etapow procesu, rodziny wyrazaty obawy wynikajgce z potencjalnej dodatko-
wej weryfikacji po stronie Operatora.

«  dobrgpraktyka byto optacenie kauciji (zwrot) przez realizatora KDD (kaucja czesto jest barierg wejsciarodziny
na rynek najmu komercyjnego),

«  konieczne jest wzmocnienie dziatan informacyjnych i budowanie zaufania do programu,

«  zbytduza liczba zgtoszen w stosunku do dostepnych zasobdw kadrowych powodowata przecigzenie pra-
cownikow, co utrudniato biezacg komunikacje zardwno z rodzinami, jak i z Operatorem, a w konsekwencii
wydtuzato czas obstugi i obnizato komfort uczestnictwa w programie.

Dostepnosé dla réznych grup docelowych:

«  0soby o niskich dochodach, z ograniczonym dostepem cyfrowym, osoby niedowidzgce i inne grupy wyma-
gajgce wsparcia napotkaty istotne bariery w korzystaniu z programu na etapie wspotpracy z Fundacja,

«  konieczne jest uwzglednienie réznych form komunikaciji i wsparcia przy zgtaszaniu, aby zwiekszy¢ dostep-
nos¢ programul.
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Ocenajakosci tresciinformacyjnych:

« materiaty informacyjne Fundaciji byty zbyt rozbudowane i skomplikowane, w szczegdlinosci z powodu udziatu
dwaoch réznych organizacii w procesie kwalifikacii,

« duza liczba dokumentow i koniecznosc¢ przeczytania wielu materiatdw utrudniata zrozumienie zasad pro-
gramu i powodowata dezorientacje uczestnikow.

Inne obserwacje:

« brak ustalonego punktu kontaktowego po stronie Fundaciji utrudniat biezace wyjasnianie watpliwosci
uczestnikom,

+  brak formatow dostosowanych do osob z niepetnosprawnosciami (np. teksty w duzej czcionce, audio) ogra-
niczat dostepnos¢ programu dla wszystkich grup docelowych.

Rekomendacje

Whioski z przeprowadzonego pilotazu pozwolity na okreslenie rekomendacii dla wigczenia komercyjnego ope-
ratora mieszkan na wynajem (typu PRS) w zwiekszenie podazy mieszkan dostepnych cenowo w wybranych
miastach kategorii A w Polsce dla programu KDD oraz podobnych modeli. Najwazniejsze z nich to:

« wspotpraca z podmiotem stanowigcym “tgcznik” pomiedzy PRS-em a docelowym klientem z tzw. grupy
wrazliwej (np. samorzadem odpowiedzialnym za prowadzenie polityki mieszkaniowej, podmiotem spotecz-
nym realizujgcym powierzone zadania),

- ustalenie warunkow finansowych oferty najmu mieszkan dla grupy docelowej poprzez zaangazowanie jej
przedstawicieli i samorzadu w proces (np. grupy robocze),

+ cykliczna ewaluacja parametrow oferty w dtuzszym okresie (bazujgca na informacjach od: zgtoszonych,
najemcow,),

«  usprawnienie procesu obstugi zgtoszen i komunikacji z rodzinami po stronie Fundacii, w tym:

«  Zmnigjszenie przecigzenia pracownikow poprzez lepsze narzedzia do rejestracii i priorytetyzacji zgtoszen,
zapewnienie szybkiej i klarownej informacji dla gospodarstw domowych i Operatora, poprawa komfortu
uczestnictwa i skrocenie czasu reakcii.

Wyniki pilotazu a mozliwa zmiana systemu

Pilotaz Krok do Domu pokazat z catg wyrazistoscia, ze samo stworzenie oferty mieszkan nie wystarczy, aby real-
nie odpowiedzie¢ na potrzeby 0sob w trudnej sytuacji zyciowej — w tym przypadku uchodzcow z Ukrainy. Mimo
duzego zainteresowania i pozytywnej wstepnej kwalifikacji az 56 rodzin, zadna z nich nie spetnita kryteriow final-
nych. Powadd byt systemowy: koszt najmu, ktory nawet po obnizce przekraczat mozliwosci finansowe uczestni-
kow. Roznice miedzy srednim czynszem arealng (cho¢ nawet nieoptymalng) zdolnoscig do optat siegaty 15-17%,
nie liczac kosztow mediow.

Taluka pokazuje, ze dostep do mieszkania w Polsce —nie tylko dla uchodzcow, ale szerzej dla osob o niskichi sred-
nich dochodach — wymaga gtebszej interwenciji niz dobre, ale nadal incydentalne rabaty komercyjnych operato-
row. Potrzebne sg mechanizmy systemowe: stabilne inwestycje w rozwoj sektora mieszkan dostepnych cenowo,
budowanie preferencyjnych warunkdw najmu instytucjonalnego oraz uproszczenie procedur. Bariera finansowa
zostata dodatkowo wzmocniona przez skomplikowane warunki formalne programu KDD (m.in. wymaog dtugoter-
minowej umowy o prace), ztozong i podwaojng weryfikacje dokumentow - wymagania, z ktoryminajemcy mierzg
sie nacodzien, nie tylko w ramach pilotazu. To wszystko sktada sie na obraz rynku, ktdry pozostaje w duzej mierze
niedostepny dla oséb w kryzysie.
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Z pilotazu ptynie jednak pozytywna lekcja: tam, gdzie program usuwat typowe bariery wejscia na rynek najmu
— np. przez dofinansowanie kaucji czy pokrycie kosztow notarialnych — uczestnicy widzieli realng wartosc.
Te elementy powinny zostac zaadresowane przez system polityk publicznych, a nie by¢ wyjgtkiem testowanym
w ograniczonym pilotazu.

Doswiadczenia z Poznania i Wroctawia unaoczniajg takze wyzwanie zwigzane z geograficzng i ekonomiczng
dostepnoscig mieszkan: w jednym miescie zabrakto odpowiedniej podazy lokali, w drugim — ceny byty nie do
udzwigniecia. To dowod na koniecznosc koordynacii polityki mieszkaniowej na poziomie centralnym i lokalnym,
aby systemowo tgczy¢ potrzeby gospodarstw domowych z rzeczywistymi zasobami mieszkaniowymi.

Podsumowujgc: pilotaz nie zakonczyt sie sukcesem w znaczeniu duzej liczby podpisanych umow, ale sta-
nowi cenng wskazowke dla polityki mieszkaniowej w Polsce oraz wazng lekcje systemowa. Pokazuje bowiem
w mikroskali to, co obserwujemy w skali makro: ze aby programy dostepnego najmu byty skuteczne, muszg
by¢ projektowane nie tylko w oparciu o wole operatorow, lecz przede wszystkim o realne mozliwosci finansowe
najemcow, przejrzyste i uproszczone procedury oraz trwate, systemowe instrumenty wsparcia dopasowane do
lokalnych potrzeb. Przeprowadzone doswiadczenie daje nam wiec solidng baze wiedzy, ktora przy odpowied-
nich zmianach moze przetozy¢ sie na tworzenie rozwigzan realnie zwiekszajgcych dostepnosc¢ mieszkan dla
potrzebujgcych rodzin.

Justyna Nakielska — Dyrektorka ds. Rzecznictwa Habitat for Humanity Poland

Stowo zamykajace Vantage Development S.A.

Wspbdtpraca z organizacjg Habitat for Humanity Poland w ramach programu najmu dla rodzin z Ukrainy Krok
do Domu byta cennym doswiadczeniem dla Vantage Development S.A. Projekt pozwolit na wyciggniecie wiele
wspolnych wnioskow, w tym zidentyfikowanie wyzwania zwigzanego z dopasowaniem oferty mieszkaniowej do
potrzeb beneficientow z grup wrazliwych. Roznica cenowa miedzy rynkowa ofertg Vantage Development amoz-
liwosciami finansowymi uczestnikdw programu wynika gtownie z roznicy produktowej— oferujemy nowe, w pemi
wyposazone mieszkania w atrakcyjnych lokalizacjach, z petnym wsparciem obstugowym. Na rynku dostepne
sgtansze, ale znacznie nizszej jakosci lokale, ktore nie spetniajg standardow komfortu ani bezpieczenstwa.

Whnioski ze wspotpracy wskazujg na istnienie luki finansowej, ktérg nalezatoby uzupetnic, aby zwiekszy¢ dostep-
nos¢ komercyjnych mieszkandla grup wrazliwych. Wspolnie zgadzamy sie, ze na bazie wnioskow wyciggnietych
z projektu pilotazowego, warto dalej rozwijac model wspotpracy poprzez stworzenie mechanizmu tgcznika” lub
grup roboczychtgczacych sektor komercyjny i spoteczny, ze szczegdlng rolg samorzadu lokalnegoijego wkiadu
finansowego, jak to ma migjsce w innych krajach UE. Biorgc pod uwage, ze Komisja Europejska po raz pierwszy
tak szczegotowa zajeta sie tematem dostepnego mieszkalnictwa m.in. opracowujac ,Europejski plan na rzecz
przystepnych cenowo mieszkan” liczymy na wprowadzenie skutecznych rozwigzan na polu europejskim.

Dominika Baginska-Chylek - Dyrektor ds. ESG ROBYG S.A. i Vantage Development S.A.

Stowo zamykajace od autora

Najnowsze dane dotyczace sytuacji mieszkaniowej w Polsce potwierdzajg, ze zwiekszenie podazy mieszkan
dostepnych cenowo jest konieczne dla zaspokojenia potrzeb Polakow i Polek w tym obszarze. W raporcie z opi-
nii publicznej Sytuacja mieszkaniowa w Polsce z czerwca 2025 czytamy, ze ponad Y spoteczenstwa deklaruje,
ze znajduje sie w “luce czynszowej” (nie stac ich na najem lub zakup, ale nie spetniajg kryteriéw przyznawania
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mieszkan komunalnych). Ponadto wedtug raportu co pigta osoba mieszka w miejscu, ktore nie spetia jej pod-
stawowych potrzeb. Deweloperzy dzisiaj budujg tysiace nowych mieszkan i szukanie sposobow, aby byty one
dostepne cenowo, przy tak duzych potrzebach, wydaje sie wtasciwym rozwigzaniem.

Moim zdaniem konceptualizowanie i testowanie nowych rozwigzan jest jedng droga, ktéra moze doprowadzi¢
do osiggniecia trwatej zmiany systemu oraz zapewnienia wtasciwych warunkow mieszkaniowych spoteczen-
stwa. Wtasnie w takim modelu zostat opracowane opisywanie tutaj dziatanie. Cho¢ zadna z 0oséb, ktore zgto-
sity sie do pilotazu, finalnie nie skorzystaty z oferty, oceniam jego realizacje pozytywnie. Zebrane w projekcie
dane pozwolity nam na sparametryzowanie oferty najmu mieszkan PRS-Ow narzecz grupy o nizszych docho-
dach, co byto jego celem. Budujgca dla mnie jest postawa firmy Vantage Development S. A, ktéra gotowa byta
do zaangazowania w tego typu eksperymencie. Zyczytbym sobie i wszystkim nam, aby takich projektéw byto
wiecej i wiasnie z takim zadaniem dla Habitat Poland konczymy ten projekt.

Dr Mateusz Piegza - Dyrektor ds. Programow Habitat for Humanity Poland

O autorze

Dr inz. arch. Mateusz Piegza — architekt, badacz, ekspert z dziedziny mieszkalnictwa dostepnego cenowo,
dyrektor ds. programow w Fundacji Habitat For Humanity Poland. W roku 2024 obronit prace doktorskg doty-
czacy przeksztatcen obiektow poprzemystowych na cele mieszkaniowe w Polsce i krajach UE na Politech-
nice Slaskiej. Badania prowadzit miedzy innymi w Holandii, Niemczech czy we Wioszech. Zrealizowat trzy
granty badawcze dla mtodych naukowcow BKM (fin. POLSL) oraz wyjazd studyjny do Wtoch we wspdtpracy
z Univerista Degli Studi Di Cassino E Del Lazio Meridonale. (fin. NAWA PROM). Od 2019 roku zwigzany z Fun-
dacjg Habitat For Humanity Poland. Uruchomit jedng z pierwszych w Polsce Spotecznych Agencji Najmu,
za co otrzymat nagrode Kancelarii Prezesa Rady Ministrow (2023). Obecnie w Habitat for Humanity Poland
Kieruje i rozwija dziatania programowe w catym kraju. Mieszka i pracuje w Warszawie.
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Zalaczniki

Zalacznik 1. Wzdr Formularza Zgtoszeniowego

Zalacznik 2.
NR Miasto Maxoptaty | Dochod Liczbaosob | Kwalifikacja | Cena Kwalifikacja | Rabat10%

rodziny w rodzinie wstepna mieszkania | finalna

1 Poznan 1600 4500 4 + 3179 NIE 286110
2 Poznan 1500 4500 4 + 3179 NIE 286110
3 Poznan 3000 10 5 - 3690 NIE 332100
4 Poznan 2000 4600 3 + 3051 NIE 274590
5 Poznan 2800 4800 3 + 3051 NIE 274590
6 Poznan 2400 5000 3 + 3051 NIE 274590
7 Poznan 1500 4000 2 + 2261 NIE 2034,90
8 Poznan 1500 3800 2 + 2261 NIE 2034,90
9 Poznan 3200 3800 4 + 3179 NIE 286110
10 Poznan 1500 3800 1 + 2261 NIE 203490
11 Poznan 1500 4000 4 + 3179 NIE 286110
12 Poznan 3300 9000 6 + 3690 NIE 3321,00
13 Poznan 1800 3800 1 + 2261 NIE 2034,90
14 Poznan 2500 5000 3 + 3051 NIE 274590
15 Poznan 3500 5800 6 + 3690 NIE 3321,00
16 Poznan 2000 3200 4 - 3179 NIE 286110
17 Poznan 3000 4300 2 + 2261 NIE 2034,90
18 Poznan 1000 570 4 - 3179 NIE 286110
19 Poznan 2000 3500 2 + 2261 NIE 2034,90
20 Poznan 2800 5100 3 + 3051 NIE 274590
21 Poznan 2500 4500 2 + 2261 NIE 2034,90
22 Poznan 3000 4200 4 + 3179 NIE 286110
23 Poznan 1200 3500 4 + 3179 NIE 286110
24 Poznan 2500 6300 3 + 3051 NIE 274590
25 Poznan 2600 6300 3 + 3051 NIE 274590
26 Poznan 2500 4000 3 + 3051 NIE 274590
27 Poznan 3500 6000 3 + 3051 NIE 274590
28 Poznan 3000 6000 4 + 3179 NIE 286110
29 Poznan 2000 800 2 - 2261 NIE 2034,90
30 Poznan 500 500 2 - 2261 NIE 20834,90
31 Poznan 2000 5000 1 + 2261 NIE 2034,90
32 Poznan 800 4500 8 + 4593 NIE 413370
33 Poznan 3500 6000 5 + 3690 NIE 332100
34 Poznan 1500 5000 5 + 3690 NIE 332100
35 Poznan 3500 8500 9 + 4593 NIE 4133,70
36 Poznan 800 8500 4 + 3179 NIE 286110
37 Poznan 3000 4000 4 + 3179 NIE 286110
38 Poznan 2500 3000 2 - 2261 NIE 2034,90
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39 Poznan 4000 8200 5 + 3690 NIE 332100
40 Poznan 3000 6000 2 + 2261 NIE 203490
4 Poznan 2500 5000 4 + 3179 NIE 286110
42 Poznan 1000 2000 1 - 2261 NIE 203490
43 Wroctaw 1500 4200 3 + 3051 NIE 274590
44 Wroctaw 300 2100 2 - 2261 NIE 203490
45 Wroctaw 1000 4000 2 + 2261 NIE 203490
46 Wroctaw 1000 4500 3 + 3051 NIE 274590
47 Wroctaw 1500 4200 3 + 3051 NIE 274590
48 Wroctaw 3200 5000 3 + 3051 NIE 274590
49 Wroctaw 2000 4000 2 + 2261 NIE 203490
50 Wroctaw 2500 7000 2 + 2261 NIE 203490
51 Wroctaw 500 1000 1 - 2261 NIE 203490
52 Wroctaw 2200 4000 2 + 2261 NIE 203490
53 Wroctaw 1000 3800 3 - 3051 NIE 274590
54 Wroctaw 1000 4200 3 + 3051 NIE 274590
55 Wroctaw 2500 4000 3 + 3051 NIE 274590
56 Wroctaw 1000 4500 4 + 3179 NIE 286110
57 Wroctaw 2600 8300 5 + 3690 NIE 332100
58 Wroctaw 2700 4000 2 + 2261 NIE 2034,90
59 Wroctaw 2500 4800 2 + 2261 NIE 203490
60 Wroctaw 1800 4000 1 + 2261 NIE 203490
61 Wroctaw 4000 8000 5 + 3690 NIE 332100
62 Wroctaw 2400 4700 2 + 2261 NIE 203490
63 Wroctaw 1200 5800 1 + 2261 NIE 203490
64 Wroctaw 2000 3500 3 - 3051 NIE 274590
65 Wroctaw 2500 3500 3 - 3051 NIE 274590
66 Wroctaw 1000 1800 3 - 3051 NIE 274590
67 Wroctaw 3500 8700 7 + 4593 NIE 4133,70
68 Wroctaw 2500 5000 4 + 3179 NIE 286110
69 Wroctaw 2800 8300 3 + 3690 NIE 332100
70 Wroctaw 3500 8500 3 + 3051 NIE 274590

Tabela 7. Dane wszystkich zgtoszen.
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